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Proyecto asociativo Finca El Carmen con avances en mercadeo y ventas, pero falencias
en produccion y finanzas.

La reunion inici6 a las 10:00 a.m. con el fin de analizar el progreso del proyecto
asociativo Finca El Carmen, liderado por el emprendedor Jeider Choles. Durante la
sesion, se realizé un recorrido por las diferentes fases del plan de negocio,
destacando que el emprendedor ha mostrado una actitud proactiva al implementar
correctamente las recomendaciones dadas en encuentros anteriores, especialmente
en los apartados de mercadeo y estrategias de ventas.

Sin embargo, tras una revision técnica profunda, el asesor Jaider Curiel de Luque
identificd que persisten falencias criticas en los componentes de produccion y
finanzas. En el area financiera, se observo la necesidad de ajustar las proyecciones de
flujo de caja para que sean consistentes con la capacidad productiva real de la finca.
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